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Chi Siamo

Siamo leader
nell'innovazione, offrendo
soluzioni uniche

siimpegna a trasformare un vecchio edificio con terreno annesso
in una costruzione residenziale sostenibile e moderna. L'obiettivo e
demolire l'edificio esistente e costruire un nuovo edificio
residenziale di tre piani, composto da 9 appartamenti. Ogni
appartamento sara progettato per massimizzare l'efficienza
energetica e ridurre l'impatto ambientale, utilizzando tecnologie e
materiali ecocompatibili.
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Segmenti di clientela

Clienti aziendali

Cirivolgiamo a famiglie, giovani
coppie e professionisti che
cercano una casa ecologica e
innovativa. La nostra clientela
target e attenta alla sostenibilita
e alla qualita della vita,
desiderosa di investire in immobili

che offrono risparmi energetici a
lungo termine e un ambiente
sano per vivere. Inoltre, puntiamo
anche a investitori immobiliari
interessati a progetti green che
aumentano il valore di mercato
delle loro proprieta.

Piccole imprese Privati

Piccole e medie imprese che Utenti individuali che desiderano
cercano soluzioni innovative migliorare la loro vita quotidiana
accessibili per crescere e con inostri prodotti e servizi.
svilupparsi.
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Proposte di valore

Tecnologie uniche Alta qualita

Soluzioni personalizzate Supporto 24/7
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Canali di
distribuzione




Nostra azienda Clientela Proposte Distribuzione Relazioni con iclienti  Flussi di ricavi Risorse Attivita Partnership Costi

Relazioni
con iclienti

personalizzato

Programma di

Supporto
PP fidelizzazione

online
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Swot Analysis

~
/0 10%

Abbonamenti

Canali Social ) ..
ai servizi

Attivita Partnership Costi

—~
207%

Servizi
di consulenza
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Attivita chiave

03

Sviluppo di prodotti Marketing e vendite Supporto tecnico
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Partnership chiave

Partner tecnologici Distributori Agenti di marketing
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Struttura dei costi

407% 30 20% 10%

Sviluppo di Marketing e Supporto Spese
prodotti vendite tecnico amministrative
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